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Des entreprises pour s’entrainer comme de vrai
Les stagiaires negoment vendent, gerent

Acheter, vendre, gérer comme
dans une vraie PME. Une forma-
tion en situation réelle, c’est que
proposent les entreprises d’en-
trainement pédagogique. Hier,
aux Herbiers, ’heure était aux
négociations serrées entre sta-
giaires de la région.

«C’est combien, la place pour
Johnny?» Emmanuelle Rotureau,
29 ans, est assistante de direction.
Elle dispose d’un budget serré pour
ses achats. En face, Laétitia Guery,
assistante commerciale. Elle vend
des places pour des spectacles cul-
turels. «Je vais réfléchir», lance fi-
nalement Emmanuelle. Car, ce
mardi matin, dans le centre du La-
voir des Herbiers, en Vendée, I'offre
est large. Mieux vaut faire le tour.

~ Cette petite négociation était, en
fait, un entrainement. Emmanuelle
et Laétitia sont stagiaires dans ure
«entreprise d’entrainement péda-
gogique ». Le principe ? «Nous dis-
pensons des formations en situa-
tion réelle, indique Marie-Laure
Piau, directrice d’Antéal, aux Her-
biers. Les stagiaires travaillent
comme dans une PME, avec un
bureau, des télephones. lis aché-

A gauche, Laétitia, assistante commerciale, vend des billets cutturels. A
droite, Emmanuelle, assistante de direction, a un petit budget.
Négociations virtuelles, mais serrées.

tent, négocient, vendent et gé-
rent.» '

Antéal forme ainsi a différents
meétiers dans le secrétariat, les ser-
vices comptables ou commerciaux.
«Nous nous adressons a des gens
diplémés, en recherche d’emploi,
qui veulent une expérience ou se
spécialiser.» Au moins sept struc-
tures de ce type existent en Pays de
laLoire. Parrainées par de vraies en-
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treprises, elles sont financées parle
conseil régional et travaillent en ré-
seau. Mardi, elles étaient rassem-
blées pour une journée commer-
ciale: des négociations de visu,
comme dans le monde du travail.
Peut-étre une solution, a une
époque ou la premiére expérience
professionnelle est dure a décro-
cher. .
Matthieu MARIN.



